
Как с помощью eLama удалось снизить 
цену клика в 2 раза и увеличить 
конверсии на 30% 

Кейс “Сложный специализированный 
продукт на B2B рынке” 



Анатолий Рус 
B2B-маркетолог 
 14 лет опыт в продажах на B2B рынках,  

8 лет в маркетинге B2B продуктов 

5 лет практический интернет-маркетинг 

 

Спикер профильных конференций:  

СУРОВЫЙ ПИТЕРСКИЙ SMM, Sold Out, SMMSiberia,  

бизнес-форумов:  

Head Hunter, Mail.ru Group, ГБУ Малый Бизнес Москвы 

 

 



Возможности улучшения РК 

1. Типы кампаний поисковые и КМС/РСЯ 
2. Разделение кампаний по ГЕО 
3. Временной таргетинг 
4. Корректировка ставок для мобильных устройств 
5. Таргетинг по возрасту 
6. Соответствие ключевых слов объявлениям 
7. Дополнительные расширения 
8. Метрика и UTM-метки 
9. Дополнительные ключевые слова и аудитории 



Посещаемость по времени суток 



Конверсии по времени суток 



Трафик с мобильных устройств и с ПК 

 
Мобильный трафик 
в 2 раза выше показатель отказа  
в 2 раза меньше среднее время на сайте 
в 5-6 раз меньше конверсий чем с ПК 
 



Возраст посетителей сайта 



Конверсии сайта по возрасту 



Возможности улучшения РК 99% клиентов 

Соответствие ключевых слов объявлениям 
Дополнительные расширения 
Метрика и UTM-метки 
Дополнительные ключевые слова и аудитории 



Дополнительные расширения 



Почему eLama? 

1. Бид-менеджер (управление ставками по времени и дням 
недели) 

2. Автоматическая UTM-разметка 
3. Оплата одному юр. лицу получение одного комплекта 

закрывающих документов 
4. Сервис бесплатный 

… 
1. Тех. поддержка оперативнее и качественнее, чем 

Яндексе и Google 



Временной таргетинг 



Разделение РК по ГЕО 



Разделение РК по ГЕО 



Оформление конверсионных объявлений 



Оформление конверсионных объявлений 



Оформление конверсионных объявлений 

           Объявление ODC         
 
                    Offer —ваше заманчивое предложение 
                    Deadline — ограничитель  
                    Call-to-Action — призыв к действию 
 
Apple IPhoneX 
Ночью iPhoneX дешевле! При заказе сейчас бесплатная доставка 
утром. Заказывай! 
 
 



Конверсии сайта по возрасту 



Таргетинг по возрасту 



UTM-метки в 500 объявлений 



Метрика сайта. UTM-метки 



Результаты 

1. Снизилась цена клика в среднем в 1,5 - 2 раза. 
2. Увеличение трафика на 40% при тех же бюджетах. 
3. Увеличение конверсий на 30 % 
4. Выросло время на сайте на 20 сек. 



Анатолий Рус 
B2B-Маркетолог 

 
 
 

   vk.com/RusAnatoly                    fb.com/RusAnatoly 
 
 



Спасибо за внимание! 


